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二、说明、目录、图表目录

 中企顾问网发布的《2024-2030年中国律师事务所行业分析与投资战略研究报告》报告中的资

料和数据来源于对行业公开信息的分析、对业内资深人士和相关企业高管的深度访谈，以及

共研分析师综合以上内容作出的专业性判断和评价。分析内容中运用共研自主建立的产业分

析模型，并结合市场分析、行业分析和厂商分析，能够反映当前市场现状，趋势和规律，是

企业布局煤炭综采设备后市场服务行业的重要决策参考依据。

随着全球经济扑朔迷离的发展态势，中国律师事务所面临外部与内部环境变化带来的前所未

有的机遇和挑战。法律服务市场正逐步开放，伴随着外国资本、技术和服务的进入，法律服

务业面临着&ldquo;国内市场国际化，国际竞争国内化&rdquo;的严峻挑战。与此同时，中国律

师行业的属性和定位随着政治、经济、文化的时代需求亦有所变化。在这种形势下，律师事

务所要可持续、科学地发展，创新将起到决定性的作用。  

本报告利用资讯长期对律师事务所市场跟踪搜集的一手市场数据，全面而准确的为您从行业

的整体高度来架构分析体系。报告主要分析了中国律师事务所发展前景分析和趋势;律师事务

所的经营状况;中国律师事务所深度调研与制度变革;中国律师事务所细分业务市场前景;律师

事务所重点区域竞争力;中国律师事务所竞争个案经营实力;中国律师事务所经营成功案例分析

与管理建议;中国律师事务所发展路径与中小型律师事务所发展路径。同时，佐之以全行业

近5年来全面详实的一手市场数据，让您全面、准确地把握整个律师事务所的市场走向和发展

趋势，从而在竞争中赢得先机!  
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第5章：中国律师事务所竞争个案经营实力分析  

5.1 律师事务所排名情况分析  

5.2 国际律师事务所经营管理分析  

5.2.1 霍金路伟国际律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业执业领域分析  

（3）企业分所/代表处情况  

（4）企业在华人力资源情况  

（5）企业在华经营情况  

5.3 国内律师事务所个案经营状况分析  

5.3.1 北京大成律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

5.3.2 北京市金杜律师事务所经营分析  



（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.3 上海市锦天城律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.4 北京德恒律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.5 北京市君合律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  



（6）企业经营优劣势分析  

（7）企业最新发展动向  

5.3.6 北京市中银律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.7 北京市中伦律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.8 泰和泰律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.9 国浩律师（北京）事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业业务资质分析  



（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

5.3.10 北京市君泽君律师事务所经营分析  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业经营状况分析  

（3）企业主营业务分析  

（4）企业人力资源分析  

（5）企业管理结构分析  

（6）企业客户规模与特征  

（7）企业经营优劣势分析  

（8）企业最新发展动向  

   

第6章：中国律师事务所经营成功案例分析与管理建议  

6.1 律师事务所经营成功案例分析  

6.1.1 上海市翟建律师事务所经营案例  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业成功因素分析&mdash;&mdash;人员的合理搭配  

6.1.2 上海市建纬律师事务所经营案例  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业成功因素分析  

6.1.3 上海市方达律师事务所经营案例  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业成功因素分析&mdash;&mdash;采取团队合作的模式  

6.1.4 浙江腾飞金鹰律师事务所经营案例  

（1）企业发展状况简述  

（2）企业成功因素分析&mdash;&mdash;对业务领域和人才的选取  

6.1.5 成功案例对比分析  

（1）专业化不同  



（2）组织方式的不同  

6.2 律师事务所发展存在的问题分析  

6.2.1 律师事务所业务选择偏重诉讼  

6.2.2 律师事务所企业组织流于形式  

6.2.3 律师事务所主导能力素质偏弱  

6.2.4 律师事务所创新内容限于业务  

6.3 律师事务所法律服务营销分析  

6.3.1 法律服务营销相关概述  

（1）法律服务营销的特点分析  

（2）法律服务营销现状与趋势  

1）营销现状  

2）营销趋势  

（3）法律服务的客户需求特征  

6.3.2 律师事务所法律服务营销策略建议  

（1）律师事务所定位策略建议  

1）律师事务所市场定位的决定因素  

2）国内外律师事务所市场定位的成功经验  

（2）律师事务所营销策略建议  

1）如何提升服务质量建议  

2）如何让服务价格与服务组合建议  

3）服务组合如何创新建议  

4）如何提升公共形象建议  

5）如何开展全员营销建议  

6）如何开展网络营销建议  

（3）律师事务所营销策略实施方案建议  

1）如何建立业务来源渠道建议  

2）如何通过各种有效途径展示律师事务所综合实力建议  

3）如何瞄准潜在客户建议  

4）如何为客户提供增值法律服务建议  

5）如何保持已有客户建议  

6）如何坚持客户回访建议  

7）如何适时讲话和发言建议  



8）如何参加社会活动建议  

9）如何瞄准有影响的人物建议  

6.4 中小型律师事务所管理建议  

6.4.1 律师事务所组织结构发展方向建议  

（1）律师事务所组织架构发展方向如何为公司化运作  

（2）中小型律师所朝公司化组织架构运作建议  

6.4.2 律师事务所决策机制采用建议  

6.4.3 律师事务所人力资源积淀建议  

（1）律师事务所人才管理体制缺陷分析  

（2）律师事务所人才发展建议  

6.4.4 律师事务所利益分配制度建议  

（1）资深律师做出一定的利益让步，让资历较浅的律师能够更快更好的发展  

（2）如何借鉴发达国家的利益分配制度  

6.4.5 律师事务所业务质量控制建议  

   

第7章：中国律师事务所发展路径与互联网+律师事务所发展前景分析  

7.1 国内律师事务所国际化发展分析  

7.1.1 律师事务所国际化需求分析  

（1）律师事务所国际化扩张动因&mdash;&mdash;全球经济一体化  

（2）律师事务所国际化扩张动因&mdash;&mdash;法律行业竞争的需要  

7.1.2 国内律师事务所海外扩张现状  

7.1.3 国内律师事务所国际化策略  

（1）人才的培养  

（2）中外律所合作  

7.2 律师事务所规模化发展路径建议  

7.2.1 突破律师事务所组织形式  

（1）律师事务所应朝公司化的组织形式方向发展  

（2）公司化律师事务所的意义  

（3）立法突破和试点建议  

7.2.2 政府及相关部门税费扶持  

7.2.3 律师事务所文化创建建议  

7.2.4 律师事务所规模化方式  



7.2.5 律师事务所规范化管理  

（1）建立良好的律师人才机制  

（2）制定并实施高质量服务标准  

（3）制定并实施周密的财务制度  

（4）制订并实施其他相关制度  

7.2.6 律师事务所高级管理人才运用建议  

（1）高级管理人才需求分析  

（2）战略顾问人才需求分析  

（3）管理顾问和职业经理人  

7.3 律师事务所专业化发展路径建议  

7.3.1 律师业务素质提高建议  

（1）提高能说会写的能力  

1）能说  

2）会写  

（2）提升合作与交际的能力  

（3）提升时间管理的能力  

（4）改良工作方法  

7.3.2 律师执业技能提高建议  

（1）提升业务推广技能  

1）采用教导式营销方式  

2）建立杠杆关系网  

3）借鉴美国&ldquo;超级明星&rdquo;律师业务推广秘诀  

（2）提升出庭技能  

1）提升庭前准备技能  

2）提升庭审技能  

7.3.3 律师事务所专业定位与运作  

（1）专业定位  

（2）团队合作  

7.4 互联网给律师事务所行业带来的冲击和变革分析  

7.4.1 互联网时代律师事务所行业大环境变化分析  

7.4.2 互联网给律师事务所行业带来的突破机遇分析  

7.4.3 互联网给律师事务所行业带来的挑战分析  



7.5 中国互联网+律师事务所行业市场发展现状分析  

7.5.1 互联网+律师事务所行业投资布局分析  

7.5.2 律师事务所行业信息技术渗透率分析  

7.5.3 中国互联网+律师事务所行业竞争格局分析  

7.6 中国互联网+律师事务所行业市场发展前景分析  

7.6.1 中国互联网+律师事务所行业市场增长动力分析  

7.6.2 中国互联网+律师事务所行业市场发展趋势分析  

7.6.3 后疫情时代律师事务所行业市场发展现状趋势  
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